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国家及地方政策
1、国家政策（国家近年来将木本油料产业提升至粮油安全战略高度，对山桐子等新型油料树种实施系

统性政策扶持。
 2、2019年3月，国家粮食和物资储备局颁布了3项行业标准《山桐子》，《山桐子油》，《山桐子饼
粕》并实施；2020年4月，山桐子首次列入《国家储备林树种目录》,2021年国家林业和草原局将山
桐子纳入《全国木本油料产业发展规划（2021-2025年）》，明确其作为重点培育的高产油料树种地

位；
3、2021年6月，国家林业和草原局正式批复组建《国家林业草原山桐子工程技术研究中心》2022年
10月，贵州省特色林业产业发展领导小组印发《贵州省山桐子产业发展行动方案》贵州省林业局在

2023年拨付中央财政资金约1.01亿元用于山桐子种植基地建设，并安排省级财政资金3.6亿元支持全
产业链发展。

4、2024年，贵州省继续投入省级财政资金支持全产业链发展，每亩1200-2000元造林补助810。湖
北省争取中央财政资金1.01亿元用于山桐子基地建设国家通过中央财政资金直接支持山桐子种植项目，

重点聚焦于乡村振兴和林业产业升级。
5、贵州省贷款贴息补助 ：贵州省林业局在2026年公示的林业产业贷款贴息补助项目中，明确山桐子

种植项目列为拟支持对象，对相关企业的贷款给予贴息，降低融资成本。
6、福建省宁化县在《森林“四库”联动试点区建设实施方案（2026—2030年）》中，规划了“山桐子
种植基地建设项目”。计划在2026至2028年间，种植山桐子3万亩，并配套建设深加工生产线、研发

中心等设施，推动全产业链发展。
7、广东省产业融合激励 ：清远市在2026年“绿美清远”生态建设工作方案中，将山桐子列为重点培育

的特色林业产业之一。
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青美方案：科技驱动的林果种业先锋核心产品



核心技术：基因编辑+细胞悬浮培养+无糖组培

传统育苗方式（种子、扦插）存在周期长、繁殖系数低、易退化等痛点。我们自主研发的“山桐子细胞悬浮培养育苗方法”（专利号：CN118872597B），从根
本上解决了这些问题，实现了种苗培育的标准化与高效化。

 繁殖效率飞跃

青美生物：提升10倍以上，数月获大量种苗

传统模式：周期漫长，通常需要1-2年

 优质脱毒种苗

青美生物：脱毒健康，遗传稳定，保证高产

传统模式：易带病毒，性状分离，品种退化

� 工厂化标准生产

青美生物：全年无休，工厂化、标准化作业

传统模式：严重依赖自然条件，受季节气候限制

� 规模化降本增效

青美生物：可无限扩繁，单位成本极低

传统模式：高度依赖人工管理，综合成本高昂



过去三年业绩：

核心战略：山桐子“金桐1号”

品种优势：拥有自主知识产权，具备高产、高含油率
特性，对环境适应性强。

市场定位：精准对接国家木本油料战略需求，服务生
物能源产业升级。

2023年

营业额：700万元

2024年

营业额：1000万元

2025年

营业额：1500万元

预计2026年

营业额：2000万元

核心战略：山桐子“金桐2号”

种苗销售额站每年的销售大于70%



融资计划：



未来：
我们采用“种苗销售 + 技术服务”双轮驱动的商业模式，构建稳定且可持续的盈利闭环。

2028年

挂牌新三板

新三板挂牌净利润要求最

近两年净利润均不低于

800万元，或最近一年净

利润不低于1600万元

2030年

北交所上市

北交所上市要求预计市值不低于2
亿元，且最近两年净利润均不低

于1500万元且加权平均净资产收

益率平均不低于8%，或者最近一

年净利润不低于2500万元且加权

平均净资产收益率不低于8%。

拓宽融资渠道

获得长期、稳定的大额资
金支持，支撑业务高速发
展

提升品牌价值

显著增强市场公信力，扩
大品牌知名度与影响力。

实现股权流通

激活股权内在价值，提供
多元化的财富退出渠道。

完善公司治理

建立健全现代企业制度，
促进企业规范化、透明化
发展。

吸引核心人才

构建长效的激励约束机制，
深度绑定并稳定核心团队



风险及应对：

公司已成功验证商业模式，凭借优质产品与服务，营收实现连续三年高速增长。

营业收入增长趋势 (2023-2025) 年复合增长率 (CAGR)

46%(三年持续攀升)

核心种苗销售占比

>70%(核心业务贡献显著)

全国市场覆盖范围

多省布局(覆盖陕西/贵州/湖北等)



竞争优势：全方位领先

核心技术 细胞悬浮培养 (专利)
拥有完全自主的核心专利技术

种子/扦插/嫁接
传统农耕方式，依赖人工与经验

技术代差显著
效率、质量、可控性实现全面领先

种苗质量 脱毒 / 零变异 / 稳定
遗传性状高度一致，纯度达99.9%

易带毒 / 性状分离
长期繁殖导致品种退化，产量不稳定

保障种植收益
从源头确保下游种植的高产与稳产

生产效率 工厂化 / 规模化 / 周年
环境智能控制，不受自然条件干扰

靠天吃饭 / 周期长
受季节气候限制，育苗周期长达数月

极速响应市场
大幅缩短交付周期，显著降低单位成本

品种优势
自主知识产权新品种
拥有核心品种的完全自主定价权

常规品种 / 外购
同质化严重，市场竞争激烈且利润低

构建市场壁垒
独家品种资源带来长期的市场垄断优势

研发能力
省级新型研发机构
产学研深度融合，具备持续创新能力

研发弱 / 依赖引进
缺乏技术积累，难以适应市场变化

持续技术迭代
不断推出更高附加值的新品种与方案



发展蓝图：构建全产业链生态
我们的愿景不止于种苗，而是要构建从“种苗培育”到“终端高附加值产品”的完整产业链生态闭环。

PHASE 01 · 当前阶段

夯实木本油料种苗基础

目标：成为国内领先种苗供应商
举措：扩建育苗基地，拓展核心市场

PHASE 02 · 未来2-3年

向下游产业链深度延伸

目标：建立初加工示范基地
举措：共建万亩种植园，探索果实收购

PHASE 03 · 未来3-5年

打造高附加值品牌，建设生物燃油、小分
子油深加工产线，实现产业价值最大化。

终端价值：高端健康食用油

基于优质种苗原料，开发符合现代消费趋势的高端食用油
产品。通过品牌化运作，打通从田间到餐桌的全链路，提
升产品溢价能力。

产业升级：绿色生物科技加工

引入现代化生物萃取技术，建设标准化深加工车间。重点
布局小分子食用油与生物燃油产线，构建绿色低碳的循环
经济产业模式。



风险提示

01 市场风险

潜在风险

下游市场需求不及预期，受宏观经济波
动影响较大。

应对策略

与大型林业集团签订长期供货协议，锁
定核心需求；拓展多元化产品矩阵，有
效分散单一市场波动风险。

02 技术风险

潜在风险

核心技术存在被模仿的可能，或行业内
出现更具竞争力的替代技术方案。

应对策略

持续加大研发投入占比，申请更多核心
发明专利，构筑更深的技术壁垒；保持
技术迭代速度，确保行业领先优势。

03 政策风险

潜在风险

国家或地方对林业/环保的扶持政策发生
不利变化，或行业监管标准升级。

应对策略

密切关注宏观政策动向，积极参与行业
标准制定；保持与政府相关部门的常态
化沟通，确保合规经营与政策响应。



感谢聆听
期待与您携手，共创绿色未来

陕西青美生物科技有限公司


